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et partagez succès et rémunérations.

Activités Agroalimentaire,
Transport & Logistique



Nous agissons au coeur du métier,
pour développer le capital gestion de l’entreprise.

L’expertise en gestion

3ème éditeur mondial de solutions logicielles (AMR Research), Sage est présent depuis 25 ans
aux côtés de 5,8 millions d’entreprises dans le monde et plus d’un demi-million en France, avec
une offre couvrant l’ensemble des besoins applicatifs de l’entreprise : comptabilité,
finance, paie, RH, CRM... Sage garantit à ses clients une gestion en toute sérénité, et assure
un haut niveau de service et d’assistance. 

L’expertise des métiers de l’agroalimentaire, du transport,
de l’entreposage et du dédouanement

Sage est partenaire au quotidien de plus de 600 entreprises agroalimentaires, toutes filières
confondues, et de plus de 900 prestataires de transport, gérant des activités de transport,
d’entreposage et de dédouanement. 

Notre solution experte métier de gestion et de traçabilité à tous les stades du négoce
et de l’industrie agroalimentaires : achats, ventes, transformation, production, préparation
des commandes, livraison... intègre toutes les données et contraintes environnementales, telles
que la volatilité des prix des matières premières et l’évolution des règlementations. Avec Sage
AGRO, les professionnels de l’agroalimentaire maîtrisent les coûts, augmentent la performance
de la chaîne logistique, réduisent les délais entre la prise de commande et la livraison, rentabi-
lisent leur évolution vers plus de produits transformés…

Notre solution experte et globale de gestion dynamique de votre exploitation de transport
routier, de coordination efficace de vos opérations de transport international, de
dédouanement et de maîtrise de votre activité d’entreposage… intègre toutes les données
et contraintes économiques et sociales, telles que l’augmentation du prix des énergies et la
difficulté à trouver une main d’œuvre qualifiée. Avec Sage TRANSPORT, les professionnels du
transport et de la logistique gagnent en rentabilité et en qualité, évoluent vers une dimension
multi-métiers, gèrent le fret multimodal à l’import comme à l’export, automatisent leurs opérations,
communiquent en temps réel avec leurs partenaires… Avec Sage DOUANE DELT@, les opéra-
teurs en douane effectuent leurs déclarations de façon simple, fiable et économique, justifient
naturellement leurs importations et exportations, peuvent répondre au statut OEA…

Depuis 20 ans, les équipes d’experts de Sage (marketing, R&D, projet, commerce, hot-line)
conçoivent des solutions de gestion au plus près des évolutions des marchés et aident les
entreprises au quotidien à développer leur performance de gestion.



Reposez-vous sur notre expertise
et gagnons ensemble de nouvelles affaires !

Le programme Apporteur d’Affaires s’adresse aux revendeurs de solutions Sage, aux
cabinets conseils et à tous les partenaires, qui sont amenés à recommander à des entreprises
le choix d’une solution logicielle de gestion experte, dans les métiers de l’agroalimentaire, du
transport, de l’entreposage et du dédouanement.

Entreprises du négoce ou de l’industrie agroalimentaire, plus particulièrement dans les
filières des fruits & légumes, produits carnés et produits de la mer, qui informatisent leur
gestion commerciale, logistique, production et gestion de la traçabilité : coopératives,
stations, bureaux de vente, expéditeurs, grossistes, transformateurs, négociants.

Entreprises du transport routier, du transport international (route, air, mer), et de la
douane, qui informatisent leur gestion d’exploitation, leurs opérations de transport, leur
entreposage, leur facturation et leurs déclarations en douane : lotiers, groupeurs, affréteurs,
messagers, gestionnaires d’entrepôts, TMS chargeurs, organisateurs de fret international,
commissionnaires en douane, importateurs/exportateurs.

Quelles
cibles ?

Renforcez la fidélité de vos clients
Différenciez-vous de la concurrence en leur présentant une
solution globale Sage, répondant à l’ensemble de leurs besoins
d’informatisation, y compris ceux qui sont très spécifiques à
leurs processus métiers.

Générez de nouvelles opportunités
commerciales
Elargissez votre périmètre de prospection, en proposant
des offres logicielles métiers et services associés, interfacés
avec les progiciels Sage que vous connaissez ou maîtrisez déjà.

Bénéficiez d’un support commercial et technique
expérimenté
Ayez l’assurance de travailler avec des équipes d’ingénieurs d’affaires experts métiers
et de consultants avant-vente réparties sur toute la France, qui seront vos interlocuteurs
privilégiés et qui vous accompagneront dans la concrétisation des projets détectés.

Votre rémunération s’élève entre 5 et 10% du chiffre d’affaires facturé et encaissé par Sage
en direct. Ce pourcentage dépend de votre implication dans la vente (simple signalement
d’opportunité ou accompagnement actif du commercial Sage dans le processus de vente) et
du mode d’acquisition choisi par le client apporté (licence, DEL-DUA, mode SaaS).

Quels
avantages ?

Gagnez une
rémunération

complémentaire
intéressante
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Connectez-vous
sur nos sites Sage métiers :

www.agro.sage.fr
www.transport.sage.fr

www.transportinter.sage.fr
www.douane.sage.fr

Un programme basé sur la synergie
et le respect mutuel

Une démarche simple et efficace

Sage s’engage :

Traitement rapide des opportunités détectées et information régulière de
l’apporteur d’affaires sur l’avancée du projet.

Désignation d’une équipe expérimentée pour assurer la relation de partenariat
dans des conditions optimales avec l’apporteur d’affaires.

Versement de la rémunération à l’apporteur d’affaires suite à l’encaissement
du projet par Sage.

L’apporteur d’affaires s’engage :

Promotion de l’offre Sage auprès des prospects et clients.

Transmission à Sage des opportunités d’affaires auxquelles il ne sait pas
répondre directement.

Désignation d’une personne pour assurer la relation de partenariat dans des
conditions optimales avec Sage.

Rendez-vous sur l’espace réservé aux apporteurs d’affaires,
pour y remplir un formulaire simplifié de description du projet détecté.
Vous serez alors très rapidement contacté par nos équipes commerciales.




